
    行  銷  顧  問  合  約  書   
 

 

立合約書人      和田行銷有限公司 (以下簡稱甲方)       □□□□□□公司(以下簡稱乙方) 

甲方依照乙方之需求，提供行銷顧問之服務，雙方基於誠信原則約定條款如下： 

 

 

一. 顧問範圍  乙方商品服務之行銷執行，包含協助「修正企業客戶提案、改善簡報內容流程、提 

               升銷售成交比率、行銷策略廣告規劃」四大方向。 

 

二. 顧問地點  顧問地點由乙方協助安排，甲方顧問可於銷售現場、講座現場、課程現場或簡報現場 

實際觀察。 

 

三. 顧問時間  甲方協助乙方商品或服務之行銷規劃、顧問安排，雙方同意指定陳日新老師擔任本專 

案顧問，乙方負責將相關的行銷過程與資訊告知甲方。顧問時間為 12 小時（分次顧問

時間，由甲乙方雙方共同議定確認後再行安排）甲方於 12 小時的顧問時間之後，提出

具體的行銷規劃修正方向，包含「修正企業客戶提案、改善簡報內容流程、提升銷售

成交比率、行銷策略廣告規劃」等四大方向，本顧問案服務時間為三個月，從第一次

顧問時間開始起算，顧問期間任何行銷建議或顧問出席皆不收取費用。 

 

四. 結款方式  甲方提供此顧問服務之專案優惠價格為新台幣五萬元整 (內含顧問費、交通費、行銷

指導費、5%營業稅)。簽約日為 6月 23 日，甲方開立五萬元「管理顧問費」之統一發

票於乙方，簽約當日乙方以匯款方式（匯款帳戶如下）支付顧問費訂金兩萬五千元于

甲方。 戶名：和田行銷有限公司  帳號：241-5400-20765  銀行：中國信託/延吉分

行。餘款兩萬五千元於甲乙雙方約定之第一次行銷顧問前匯入甲方帳戶。 

 

五. 合約附則  甲乙雙方如因本合約涉訟時，同意以台灣台北地方法院為第一審管轄法院。本合約一

式二份，由甲乙雙方各執一份為憑。 

 

 

 

立合約書人 

甲    方：和田行銷有限公司                      乙    方： 

代 表 人：陳日新                                代 表 人： 

統一編號：28446215                              統一編號： 

地    址：                                      地    址： 

  

 

 中         華         民          國            年           月          日  

（以上本顧問合約之「費用」，可根據顧問「時間」與顧問「內容」，而有所變調整或變動！） 

 



陳日新 20 年說故事行銷實務經驗 
實務經驗與實況 說故事行銷的經驗類別 創造的經典故事案例 

★陌生推銷 運用商品故事/服務故事/管理故事 

每天主動積極拜訪上百個陌生客戶，克服數十個

嚴厲拒絕後，進行 1對 1陌生銷售，並在 20 分

鐘介紹流程中，銷售出數千元至數萬元商品。 

☆銷售花旗銀行總裁成功 

大三成為銷售總冠軍，

以主管股東身份參與培

育數百名頂尖業務團隊

★展覽行銷、音樂行銷 運用音樂故事/商圈故事 

在全省數百個展覽場上開疆闢土，透過創新通

路，將舊商品銷售的更多更廣。接洽大型企業福

委會，舉辦優惠員工的展示活動或音樂欣賞會 

 

☆六萬元創數百萬元業績

與團隊發揚銷售少林

寺，主動打造展覽商

圈，創造展覽場上奇蹟

★郵購行銷、網路行銷 運用圖片故事/文字故事 

把已經走下坡的舊有商品，透過銀行集點兌換模

式，帶回極大的額外營收，以戰養戰、爭取資源

與認同後，逐步建立郵購部門與網路部門。 

 

☆一手賣出兩百萬張 CD  

  蘋果日報以半版的版面

專題報導陳日新以拓荒

精神打造黃金身價！ 

★專案行銷、公益行銷 運用管理故事/領導故事 

在整體的市場危機中，將商品化整為零，從無到

有創造出新商品與新客戶；舉辦公益音樂會所得

贊助原住民朋友，將愛的故事不斷傳遞出去。 

☆從一個人到數十人團隊

  用每天發生的故事案

例，當成強力磁石運

用，吸引人才加入團隊

★電視購物、電台行銷 運用商品故事/開發故事 

在電視上以「三分鐘的精彩故事」介紹商品，提

升商品的魅力與價值。並在電台的廣告缺口時

段，提供優渥合作條件，創造電台行銷新紀元 

 

☆從工讀生到上櫃董事路

  32 歲，多年的經營績效

得到高度欣賞，獲邀成

為上櫃公司的董事。 

★明星商品、創意行銷 運用製作故事/研發故事 

故事，是窮人的武器！越沒有資源越需要透過故

坣事展現商品的價值。左岸咖啡專輯、 娜漂亮瑜

珈等明星商品，都是在這樣的思維下誕生的。 

 

☆轟動亞洲堂娜漂亮瑜珈

在決定上櫃後的會議裡

部門設計介紹了坣娜經

紀人，故事就此展開。

★專業聯盟、跨界行銷 運用社團故事/生活故事 

天下雜誌的廣告主在每個月聚會中，都會邀請知

名品牌的專業經理人，分享行銷故事。連續十年

的聚會，創造了無數的精彩互動故事。 

 

☆百大企業專業經理聚會

擔任總幹事數年期間，

結識數百位優秀專業經

理人，跨界和諧交流。

★故事講師、行銷顧問 運用自己故事/生命故事 

工作十多年後，我問自己一句話：「除了賺錢、

帶人之外，自己最重視的價值到底是什麼？」職

場上的無數挫敗後所累積的智慧經驗就是答案。

☆第一位說故事行銷講師

  職場歷練、出書演講、

內訓課程、行銷顧問、

皆是以自身故事出發。

 

 



陳日新擔任百大企業講師&顧問！ 
企業課程實況 企業授課或顧問 企業課程實況 企業授課或實況 

◎賓士汽車 

40 年首次將服務故事整

理「感動激賞」一書。陳

老師擔任講師與撰文作者

◎統一企業 

30 多位主管參與，事業群

李華揚總經理全程參與。

課後舉辦內部說故事大賽

◎台灣雅芳 

王子云總經理與數十位領

導人一起參與七小時實務

課程，感受說故事行銷。

◎南山人壽 

300 位內部講師、營業單 

位主管，在 6個梯次課程

後給予 95％課程滿意度。

◎全家便利商店 

開發擔當、加盟店長、及

100 多位商品本部企劃， 

分成 3個梯次上課。 

◎遠東集團 

遠東國際商銀針對行員舉

辦 4梯次課程，遠傳電信

事業群也邀請陳老師授課

 

◎工研院/資策會/青創會

工研院在一年內，由各個

不同研究院所邀請陳老師

授課 5個梯次提升故事力

◎信義房屋 

不動產協會、21 世紀不動

產、信義房屋等業者都邀

請陳老師授課提升感動力

◎三菱電機 

台灣三菱電機的工程人

員、客服人員、業務人員

行銷人員皆參與本課程。

◎奇美電子 

高科技行業的故事力如何

展現？研發、簡報都可以

用故事影響重量級客戶。

◎華歌爾內衣 

女人的心是纖細多變的，

女人的故事說也說不完：

體驗故事行銷風情萬種！

◎阿瘦皮鞋 

自有品牌、通路如何再創

佳績？用說故事來啟動員

工與客戶的熱情與初衷。

◎新東陽食品 

60 多位店長、企劃、主管

共同參與課程，找回老品

牌的經典感動故事。 

◎永豐金控 

總共 11 個小時課程，包括

了「異業合作絕對雙贏」，

對象為金控培訓主管。 

◎杏一醫療用品 

從創辦人到精英幹部將近

150 位熱情參與，課後學

員所演練故事將集結成書

◎台灣櫻花 

新品上市大會，邀請陳老

師引導 160 位第一線頂尖

業務代表用故事提升業績



天下、遠見雜誌等媒體專訪陳老師 
蘋果日報、經理人雜誌、Career 雜誌、Cheers 雜誌、工商時報、天下雜誌、遠見雜誌等專訪陳老師 

       

    

 


