說故事，說出CASH！

故事，人人會說，人人愛聽！本課程協助您用說故事來激勵客戶快樂成交！

講師：陳 日 新 / 說故事行銷學院創辦人 / 和田行銷有限公司執行長
22歲，他是沿街推銷CD的小工讀生，陌生銷售花旗銀行總裁成功
32歲，他成為首家上櫃唱片公司董事，打造坣娜瑜珈等成功的商品
36歲，他創辦「說故事行銷學院」啟動了數萬名職場人士的故事力

著作：「熱情行銷俠的28個分享」-----天下雜誌副總葉雲譽為新世代勵志經典！

著作：「感動激賞」-----賓士汽車40年來首次將經典故事集結成書的撰文作者！

媒體：遠見雜誌2009年5月號報導稱譽他為台灣第一位說故事行銷實戰講師！

近兩年他以簡單易懂實務教學，在賓士汽車、統一企業、台灣雅芳、奇美電子

新東陽、全球人壽等百大企業掀起一股「說故事行銷」的感動風潮，啟發學員

以自身擁有的故事力，引起客戶的共鳴與感動，進而帶回倍數的訂單與商機！

「說故事行銷」課後效益與輔導
	效益一：將故事變身超級業務員
	奧爾士美語創辦人，特別將陳老師協助製作的故事，印刷後直接發給消費者做行銷，結果造成營運大爆滿，中天電視新聞還曾經報導過這個案例與故事。

	效益二：商品故事延續商品感動
	陳老師協助新東陽食品、櫻花熱水器、阿瘦皮鞋等企業，將學員演練的商品故事，製作成平面彩色DM，並且計畫置入商品的包裝中，讓商品感動再延續出去。

	效益三：收錄在陳老師的新書中
	陳老師計畫在2010出版「說故事行銷」新書，計畫將這幾年輔導過的最深刻、最感動的學員故事出版成書，課程中表現優秀的前三名有機會獲得此一機會。

	效益四：有聲故事傳遞給更多人
	目前，陳老師規劃將這幾年上課中，學員的精彩故事，製作成精緻有聲故事，透過聲音的詮釋讓故事更生動，並且能有更多人知道，繼續把好故事傳遞出去。

	輔導一：舉辦說故事行銷大賽
	統一企業、興農人壽、台新保貸等公司，特別在公司年度活動中安排此一課程，並在活動晚上、隔天或者一個月內，舉辦說故事行銷大賽，延續課程的精神！

	輔導二：演練故事做成一本書
	賓士汽車、遠東商銀、杏一醫療等多家企業，在課程結束後，讓學員根據課程中所學的技巧與邏輯，將工作上最感人的一篇故事整理出來，編輯成企業教材。


（學員課後可免費獲得一篇個人專屬的「平面故事」作為行銷之用，由陳老師親自監製與顧問，市價12000元！）

課程表現最優秀的前三名學員，可獲得陳老師監製的「有聲故事」一則，可用於銷售與宣傳，市價6000元！）

「說故事行銷」課中進行時間表

	時間
	課程大綱

課 程
	課程內容
	課程效益

課 程

	09:30~10:20
	第一單元：

創造故事的熱情力
	1. 以故事創造10倍獲利的實務案例

2. 故事行銷的價值與八大核心

3. 世界咖啡館的分組討論演練
	感受說故事行銷驚人魅力與實際獲利過程。

	10:30~11:20
	第二單元：

挖掘故事的結構力
	1. 經典好故事的10大架構與原理

2. 爆點、切點、放點呈現故事好賣相

3. 掌握畫面對話、細節轉折、共鳴價值
	駕馭3分鐘說一個憾動人心好故事的架構


	11:30~12:30
	第三單元：

粹煉故事的感動力
	1. 故事行銷等於是感動行銷？！

2. 一張圖、一首歌、70字來感動他人？
3. 模擬以最少資源，創造最大感動！
	從理性邏輯中跳脫，找到好故事的好內容。

	13:30~14:20
	第四單元：

傳遞故事的生命力
	1. 解析「商品」故事重點在於研發過程
2. 領悟「領導」故事核心在於真實矛盾
3. 學會「媒體」故事心法在於衝反震懸
	熟悉不同領域故事的關鍵元素及運用原則

	14:30~15:20
	第五單元：

善用故事的引導力
	1. 如何整理「不斷被傳遞的好故事」

2. 熟練故事、定位、媒體、音樂引導法

3. 透過合作產出一篇撼動人心的故事
	從0到1完成一篇可以感動變現的經典故事

	15:30~16:30
	第六單元：

熟練故事的變現力
	1. 演練「3分鐘說出撼動人心的故事」

2. 測試故事的魅力，即時回饋與建議

3. 引導客戶聽故事的六個有效工具。
	學會傳遞故事關鍵，有效運用在實際工作上


午間休息12：30 --- 13：30
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